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認定講師

継続教育(2024年11月）

講師：
Aki Solano
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全米ヨガアライアンス協会認定

RYT200再受講プログラム

■日程：2025年3月15日〜3月30日（週末のみ）

■受講料：80,000円→54,800円（税別）

アーカイブ＆オンデマンド動画見放題（2025年7月31日）
好きなときに好きなセッションだけ参加可
課題提出不要
希望者にディープマインドフルネス®︎椅子ヨガ認定講師資格授

与

同期のオハナにもぜひ教えてあげてください。

https://myfm.jp/dkRnww/_anonymous?_ak=2f6769
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・マーケティングとは

・3C分析を学ぶ

・実践

・ブレイクルーム

・まとめ

‣ 人生と仕事の成功を目指して！
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マーケティングとは？

市場調査、分析、それらにもとづく商品企画・開発、開発した商品を知ってもらう
ための広告宣伝活動・プロモーション等がマーケティングに含まれる。

こうした分析活動で使われる代表的なフレームワークが4P、３C分析。

今回は3C分析について学ぶ。

≈ ≈

‣ 4C分析 ‣ ３C分析



© 2024 Aki Solano 無断転載禁止

A
k

i S
o

la
n

o アジェンダ

6

・マーケティングとは

・3C分析を学ぶ

・実践

・ブレイクルーム

・まとめ

‣ 人生と仕事の成功を目指して！



© 2024 Aki Solano 無断転載禁止

A
k

i S
o

la
n

o ３C分析とは？

7

３C分析を学ぶ

➢ 経営や戦略マーケティング戦略を実現する際に、企業のビジネス環境を構造的に
分析するためのフレームワーク。以下の3つの要素に焦点を当てる。

‣ 自社分析

‣ 顧客分析

‣ 競合分析

‣ 差別化できる点

‣ 自社の強み

【競合】地域の同業者
それに対して競合は何をやっている
のか？

【自社】DMヨガ認定講師

自社は何をやっているのか？

【顧客】お客様・受講生
顧客はどういうニーズを求めている
のか？
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３C分析を学ぶ

◆ 購買意欲が高まる
◆ 高くても買いたいと思う
◆ いい印象を持つ
◆ ファンになる

➢ 差別化のメリット

◆ 比較検討せずに買う
◆ 価格を気にせずに買う
◆ 周囲の噂が気にならない

差別化の成功

◆ マーケティング成功
◆ ブランディング力向上
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実践

経営や戦略マーケティング戦略を実現する際に、企業のビジネス環境を構造的に分
析するためのフレームワーク。以下の3つの要素に焦点を当てる。

‣ 自社分析‣ 競合分析

‣ 顧客分析
‣ 価値を提供‣ 競合分析

‣ 差別化できる点

‣ 自社の強み
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ブレイクルーム

‣ 時間：20分

‣ 内容：３C分析を実践して気づいたこと・感想

‣ グループ発表
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３C分析を学ぶ
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次回のご案内

‣2025年3月9日（日）午前9時

‣See you next time!
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